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PETER VELASCO: Bienvenidos a LiveAtState, el formato interactivo por Internet y en video 
del departamento del Estado, una de sus plataformas para dialogar con los medios 
internacionales. Bienvenidos a los periodistas que se juntan hoy con nosotros y los otros 
invitados. Y hoy estoy en el estudio con el Secretario de Estado Adjunto, el senor Jose 
Fernandez. Bienvenido. 

JOSE FERNANDEZ: Mucho gusto. 

PETER VELASCO: El senor Fernandez estara respondiendo sus preguntas sobre su reciente 
visita a Mexico donde fortalecio las relaciones bilaterales con los Estados Unidos y Mexico. No 
se si quiere compartir algunas preguntas.... algunas palabras con nuestros participantes. 

JOSE FERNANDEZ: Bueno muchas gracias, gracias Peter, y gracias a todos los que nos estan 
escuchando. Es un placer estar aca, y como dijo Peter, la semana pasada estuve con tres colegas 
mas, tambien eran secretarios adjuntos. Uno del departamento de comercio, el otro del 
departamento del tesoro que es nuestra hacienda y por ultimo nuestra secretaria adjunta que 
tambien es del departamento de transporte. Y fuimos los cuatro a Mexico juntos, para tratar de 
responder al llamado del presidente Pena Nieto, que cuando estuvo en los Estados Unidos 
tambien en otras ocasiones y tambien que estuvo en los periodicos aquf tambien en los Estados 
Unidos, ha hablado de elevar la relation economica con Estados Unidos y ponerlo al mismo 
nivel que el nivel que tenemos en temas de seguridad y otros temas. Entonces fuimos y nos 
reunimos con varios oficiales del nuevo gobierno del presidente Pena Nieto para hablar de como 
podrfamos convertir esta vision del presidente mexicano a una realidad. Tuvimos dos dfas de 
reuniones, regresamos con mucha ilusion, con mucho interes de tratar de promover proyectos 
especfficos en Mexico para estrechar nuestras relaciones economicas. Son relaciones 
economicas, y esto espero que tengamos algunas preguntas. Son relaciones economicas que de 
por si ya son muy fuertes. Tenemos 500,000 millones de dolares en comercio, ya sea en 
mercancfa o en servicios, todos los anos entre Mexico. Nuestro comercio se ha cuadruplicado 
desde la firma del TLC. Todos los dfas hay mas de 1000 millones de dolares que van de un lado 



al otro de la frontera. Entonces son relaciones comerciales muy, muy estrechas, pero tambien es 
importante de buscar la manera de seguir elevandolas, de seguir mejorandolas. Y ese fue el 
objetivo del viaje; hemos regresado como dije con mucha ilusion, con muchos proyectos, y ahora 
se trata de convertir esas conversaciones en realidad. 

PETER VELASCO: Y les recordamos que deben enviar sus preguntas en la parte inferior de la 
ventana, donde dice preguntas para el oficial del Departamento de Estado. Si en cualquier 
momento durante la charla tienen problemas escribiendo sus preguntas, nos pueden enviar un 
correo electronico a traves de live@state.gov y pondremos sus preguntas a la lista. Vamos a 
tratar de responder a la mayor cantidad de preguntas posibles que tenemos en estos 30 minutos, y 
les recordamos que si desean tener en las ultimas noticias del Departamento de Estado nos 
pueden seguir a traves de Twitter en la direction @StateDept, y tambien @USAenEspanol. 

Vamos a empezar con nuestra primera pregunta que nos viene de Gabriela Chavez en El 
Financiero: ^,Que lugar ocupa Mexico en la agenda comercial de los Estados Unidos? 

JOSE FERNANDEZ: Mexico, en nuestra agenda comercial ocupa un lugar primordial. Lo digo 
porque las estadfsticas lo demuestran. Primero, Mexico es nuestro segundo mercado de 
exportaciones de aquf de los Estados Unidos. Es nuestra tercera fuente de importaciones. Como 
dije antes tenemos 500,000 millones al ano que van de un lado al otro, de nuestro comercio 
internacional. Todos los dfas tenemos mas de 1000 millones de dolares en comercio que va de un 
lugar, que cruza la frontera. Pero algo muy importante que en mi opinion es casi unico en 
nuestras relaciones comerciales es que con Mexico no solamente nos compramos y nos 
vendemos, sino que tambien hacemos productos juntos. No se trata solamente de una relacion de 
compraventas, sino de una relacion de sociedad, de asociacion y eso es un termino que se utiliza 
mucho en las relaciones comerciales, en las relaciones diplomaticas. Pero en este caso es verdad. 
Y lo digo porque el 40% de lo que los Estados Unidos importa de Mexico se ha fabricado en los 
Estados Unidos, o sea es producto que comenzo en los Estados Unidos, fue a Mexico, se 
incorporo a un producto mexicano y se ha vuelto a vender aca. Y es lo mismo en lo que le 
vendemos a Mexico; mucho de lo que nosotros le vendemos a Mexico tambien parte de eso se ha 
fabricado en Mexico. Se vino de Mexico para aca y se volvio a exportar. Entonces eso es una 
relacion unica; es algo que tenemos con muy pocos pafses y es algo que deberfamos buscar la 
manera de seguir impulsando, esa asociacion que tenemos, porque es el tipo de asociacion, y es 
algo que el presidente Pena Nieto lo entiende muy bien y lo ha hablado. Es el tipo de asociacion 
que nos va a permitir a competir en los mercados globales contra competencias de pafses que son 
muy importantes. 

PETER VELASCO: Muy bien, seguimos con el tema de comercio entre los Estados Unidos y 
Mexico. La siguiente pregunta nos viene de Martin, del Diario de Juarez: Hay sectores como el 
transporte en los que las medidas fijadas por NAFTA no se han aplicado, es decir, no hay 
apertura de ninguno de los gobiernos. ^Vale la pena hacer una revision general del Tratado de 
Libre Comercio a partir de estos conflictos? 



JOSE FERNANDEZ: Empecemos porque como dije antes el TLC ha sido un exito. Y las cifras 
de nuevo lo demuestran. 1000 millones de dolares diariamente de un lugar a otro de nuestra 
frontera. Y tambien con lo que dije anteriormente, de lo que estamos haciendo, nos estamos 
compenetrando mucho mas. Pero tambien el TLC nos ha permitido de resolver problemas. Y 
esto es algo muy importante, problemas que antes tal vez hubiesen necesitado diplomacia por 
muchos anos, ahora nos permiten, hay un foro creo que hay un foro para tratar de resolver esas 
pequenas disputas. En el campo de transporte, en el campo de camiones, por ejemplo, ahora 
tenemos un proyecto piloto en el cual estamos tratando de buscar la manera de permitir que, 
experimentar para ver como se le puede permitir a camiones que vienen de Mexico a transportar 
mercancfa a Estados Unidos. Es un proyecto que lleva mas de un ano, lo lleva el departamento 
de transporte donde hemos ayudado nosotros. Y es un proyecto que nace del TLC. Pero hablando 
de renegociacion, una pregunta que recibf en Mexico, que hasta cierto punto me sorprendio, es si 
vamos a renegociar el TLC a traves del TPP, del asocio transpacifico. La respuesta es que no, la 
respuesta es que el TPP, el asocio transpacifico es un acuerdo con 1 1 pafses, es un acuerdo con 
pafses que representan mas de una tercera parte del comercio mundial, y es un acuerdo que va a 
elevar nuestras relaciones comerciales a un estandar mucho mas alto. Entonces no se trata de 
renegociar el TLC, se trata de incorporar nuestras relaciones economicas a un nivel mucho mas 
alto y tambien incorporarlas a nueve otros pafses incluyendo Canada. 

PETER VELASCO: Tal vez ya respondio a esta pregunta, la siguiente que viene de Isabel de 
CNN, que nos pregunta si puede comentar un poco acerca de la importancia del TPP, ^sera 
relevante para activar la economfa mundial y evitar proteccionismo? 

JOSE FERNANDEZ: El TPP es el proyecto comercial internacional mas importante de este 
ano. Es lo que nos ha ordenado el presidente Obama. Es un acuerdo que quisieramos finalizarlo 
este ano, esperamos poder finalizarlo este ano, y es un proyecto que, como dije antes, incorpora a 
1 1 pafses, muchos de ellos en America Latina, no solamente Mexico y Canada, sino tambien el 
Peru y Chile. Entonces lo que vamos hacer es crear un acuerdo que permita que las mercancfas 
vayan de un pais a otro y tambien que tenga unos estandares tambien muy altos para temas, por 
ejemplo laborales para que no podamos competir en base a quien le paga menos a los obreros, 
sino que todos podamos beneficiarnos del libre comercio incluyendo el sector laboral, 
incluyendo tambien el sector industrial. Es un proyecto que queremos terminar este ano, es un 
proyecto que pensamos, que si se puede, si lo podemos completar va a cambiar de una manera 
muy importante y mejorar nuestras relaciones comerciales en el Pacffico. 

PETER VELASCO: Luis Duran de El Mural Mexico nos pregunta, le pregunta usted: ^que 
opina sobre la economfa mexicana? 

JOSE FERNANDEZ: Yo he estado trabajando con Mexico casi 30 anos. Yo comence, este es 
mi primer trabajo con el gobierno, antes de eso era un abogado corporativo en Nueva York, y me 
siento mas fascinado con como ha cambiado la economfa mexicana. No solamente por el 
petroleo sino tambien por lo que se ha hecho en la frontera, con lo que se ha podido hacer con el 



comercio en los Estados Unidos. Hoy en dfa es una compenetracion que es increfble, al menos 
cuando uno va a la frontera. Entonces vemos como Mexico se ha incorporado como un socio a 
los Estados Unidos, vemos tambien como los ultimos dos o tres anos fueron diffciles en la 
economia mexicana. Pero hemos visto como ha podido mejorar en este ultimo ano el crecimiento 
mercantil de Mexico ha sido uno de los mas altos en America Latina. Eso es algo que nos da 
mucho optimismo, admiramos mucho lo que han hecho los mexicanos para seguir reactivando su 
economia y pensamos que conjuntamente podemos hacer mucho mas. Entonces pensamos que 
Mexico es un pais que tiene un mercado interno muy importante y tambien es un pais que 
importa muchfsimo, y que se ha convertido en una potencia economica regional. 

PETER VELASCO: Y Alejandra nos pregunta si ha habido alguna lfnea de participation de 
Estados Unidos o iniciativa binacional en el tema energetico. 

JOSE FERNANDEZ: Bueno, firmamos el ano pasado, de hecho, a principios del ano pasado 
firmamos un acuerdo muy importante para explorar hidrocarburos en el golfo de Mexico. Se 
firmo en febrero. El Congreso mexicano lo aprobado, falta que lo aprueben nuestro Congreso, 
pero es un buen ejemplo de como podemos hacer las cosas conjuntamente. Y eso es un tema que, 
vamos a seguir nosotros de buscar la manera de finalizarlo aquf en Estados Unidos, tambien 
tenemos varios proyectos en el campo de energfa renovable y es algo que tambien de hecho 
hablamos con alguno de nuestros colegas en Mexico en nuestra ultima visita. Como podemos 
buscar la manera de cooperar para crear mas fuentes de energfa renovable en un mundo que cada 
vez se calienta mas <<,no? 

PETER VELASCO: Oscar Delgado de La Jornada Aguas Calientes cambia de tema un poco. El 
pregunta: la reforma migratoria, en concreto el tema que busca impulsar el presidente Obama asf 
como el Senado en materia de reforzamiento de la seguridad de la frontera, ^afectara la relacion 
economica que existe entre ambos pafses, o representara una barrera para las exportaciones que 
hasta el momento hace Mexico hacia los Estados Unidos? 

JOSE FERNANDEZ: No, lo que ha dicho el presidente Obama, y tambien lo que se esta 
debatiendo hoy en dfa en nuestro Congreso es que el apoya una ley comprensiva, que sea general 
y que incluye no solamente la protection de nuestras fronteras sino tambien la incorporacion con 
muchas condiciones, la incorporacion de muchos de estos inmigrantes indocumentados al sector 
formal. Es un tema que va a fortalecer y va a compenetrar mucho mas nuestras relaciones. Es un 
tema, que como, uno va la frontera y a veces es diffcil donde termina la frontera norteamericana 
y donde comienza la mexicana y es esa compenetracion, es algo que va continuar y lo que 
persigue la reforma migratoria; buscar la manera de reconocer lo que es esa realidad y tambien es 
muy importante porque fortalece nuestras fronteras, preve que los patrones, los empleadores 
tengan que, se les obligue a chequear los permisos de los que emplean. Y es una relacion muy 
comprensiva que todavfa que todavfa se esta debatiendo entre varios sectores polfticos en este 
pais. Pero al fin y al cabo la regularizacion del tema migratorio tiene que ayudar a las relaciones 
comerciales entre Mexico y los Estados Unidos. 



PETER VELASCO: Gabriela Chavez de El Financiero, nos pregunta: ^que hay de los aranceles 
al tomate mexicano? 

JOSE FERNANDEZ: Es un tema de mucha importancia para ambos paises y es un tema que 
lleva nuestro departamento de comercio. No es un tema que nosotros aquf en el Departamento de 
Estado lideramos ni estamos altamente al tanto y es un proceso que lo establece la ley 
norteamericana. Lo que ha hecho el departamento de comercio ahora es, a pedido comentarios, 
ha solicitado que toda persona que tenga alguna opinion al respecto se lo pueda comunicar al 
departamento de comercio. Si es un tema que estan ellos en esos momentos revisando y es un 
tema que entre el gobierno de Mexico y entre nosotros, seguimos en contacto al respecto. 

PETER VELASCO: Y ahora, Eduardo Camacho de El Universal, pregunta: la falta de reformas 
estructurales en Mexico, y la inseguridad ^cuanto han limitado mayores inversiones en Mexico? 

JOSE FERNANDEZ: Bueno, primero Mexico sigue recibiendo mucha inversion extranjera. La 
inversion norteamericana en Mexico supera los 90,000 millones y sigue aumentando. Mexico 
continua siendo para muchas empresas, un pais que se quiere invertir que se ve no solamente la 
posibilidad que tienen de exportar productos, sino tambien porque tiene un mercado interno muy 
importante. Ahora bien, todo pais, todo inversionista y esto lo puedo decir yo por mi experiencia 
en el sector privado, todo inversionista cuando esta pensando ir a un pais, invertir en un pais, lo 
primero que hace es mirar los reglamentos de la inversion extranjera, mira como es el sector 
judicial de un pais, ve como esta la seguridad, y naturalmente es un tema que tiene que pesar al 
mirarlo, pero, de nuevo Mexico continua siendo un lugar que recibe y va a seguir recibiendo 
mucha inversion norteamericana por los proximos anos. 

PETER VELASCO: Santiago nos pregunta: nos puede comentar acerca de los planes para 
asignar mas recursos y tecnologia para el desarrollo fronterizo, a fin de facilitar el flujo 
comercial entre ambos paises? 

JOSE FERNANDEZ: Es una gran pregunta y es un tema del cual hablamos mucho con varias 
secretaries en Mexico. Hay mucho que hacer, podemos hacer mucho conjuntamente en el campo 
del transporte, en el campo de logistica, en el campo de seguridad para agilizar nuestro comercio. 
Se ha hablado de la iniciativa de una frontera del siglo XXI. Tenemos el dia hoy un consejo de 
ambos paises de cooperation en temas regulatorios, lo que podemos hacer para tratar de agilizar 
el comercio entre nuestras fronteras. Que podemos hacer para que nuestros reglamentos, 
reglamentos de automoviles, de medicina, de muchos productos se compenetren, de manera que 
no se tenga que pedir un permiso de nuevo en Mexico para un producto norteamericano que 
sabemos que cumple con los reglamentos mundiales y hasta los reglamentos mexicanos. Ese tipo 
de comparacion, es algo que se hablo mucho, especialmente en el campo de transporte hay 
mucho que hacer porque todavfa se puede mejorar el trafico entre nuestras fronteras. 

PETER VELASCO: Ivette Saldana de El Financiero, pregunta: ^que nuevas acciones se 
tomaran dentro del programa de fronteras del siglo XXI? Habia la propuesta de hacer las 



fronteras aduaneras desde Mexico, desde el lugar de salida y de quitar la restriction en las 
aduanas las fronteras, ^sigue en via esta action? 

JOSE FERNANDEZ: Es parte de lo que tenemos que hablar, es parte de lo que tenemos que 
agilizar acerca de nuestro transporte. Que podemos hacer para limitar el cuello de botella 
digamos en la frontera, para que el trafico de mercantias legftimas se pueda agilizar a la misma 
vez que nos aseguramos que temas de seguridad no se ignoran, porque tambien es una frontera 
que ambos pafses quieren mantener para su propia seguridad. Entonces es un tenia que miramos, 
es un tenia que mucho pudieramos hacer conjuntamente. Hablamos, por ejemplo, de carreteras 
que el gobierno mexicano quiere mejorar, como pudieran integrarse las empresas 
norteamericanas, la tecnologfa que tenemos en este pais para agilizar transporte. Como 
podrfamos cooperar para de esa manera hacer cumplir con una meta de ambos pafses. Buscar una 
manera que nuestras fronteras sean mucho mas faciles de ir de un lugar a otro. 

PETER VELASCO: Martin Coronado del Diario de Juarez pregunta: alertas o "travel 
warnings" para viajar a Mexico provocan que militares y burocratas tengan prohibido viajar a 
Mexico, personas de negocios, como gerentes de maquiladoras tampoco viajan porque las 
companfas de seguros se los prohfbe. ^Que deben hacer las autoridades mexicanas para 
convencer al gobierno de los Estados Unidos de eliminar estos "travel warnings"? 

JOSE FERNANDEZ: Yo creo que hay que dejar algo bien claro, y es que los "travel 
warnings," los anuncios de viajes, no reflejan nuestra relation con un pais. Lo que hacemos 
nosotros con esos anuncios es darle information a nuestros ciudadanos, le damos information 
sobre los peligros que pudieran tener en un pais. Es un compromiso que tenemos, como 
cualquier otro pais con la seguridad de sus propios ciudadanos. Y es algo que estamos revisando 
continuamente porque queremos darle la information correcta a nuestros ciudadanos. Pero es 
importante que quede claro que eso no refleja lo que pensamos acerca de un pais, sino que le dan 
information a un pais. Yo personalmente he ido a Mexico toda mi vida. Y ha habido anuncios de 
viajes. Y es algo que, bueno, uno lo mira y todo ciudadano lo que hace es tomarlo en cuenta 
cuando va a un pais. Pero no refleja lo que pensamos de un pais con el cual tenemos tan buenas 
relaciones y relaciones cercanas como Mexico. Y la verdad es que cada vez que voy me quedo 
impresionado con la calidad que recibo. 

PETER VELASCO: Y siguiendo un poco ese tema, el turismo mexicano que busca como 
destino los Estados Unidos, es considerado economicamente, con base en esto... Oscar Delgado 
quiere saber si existira una mejor flexibilidad para las personas que buscan obtener una visa 
americana para viajar aca. 

JOSE FERNANDEZ: Hemos aumentado, creo que en 2 millones el numero de visas que vimos 
el ano pasado en Mexico, para que personas pudieran visitar a nuestro pais. El presidente Obama, 
el ano pasado en Orlando, Florida hablo de una nueva iniciativa para impulsar el turismo a los 
Estados Unidos. El turismo a los Estados Unidos refleja mas del 10% de nuestro PIB. Es una 



fuente muy importante de empleo, pero va mas alia de los empleos, crear lazos, crear relaciones 
entre nuestros pueblos y eso es algo que yo, que viajo a muchas partes del mundo me doy cuenta 
que personas que han estado en los Estados Unidos, piensa mejor de los Estados Unidos. 
Personas que nos conocen, que han estado en nuestros parques nacionales que han estado en 
nuestras ciudades siente mucha mas afinidad por Estados Unidos, nuestros valores, lo que 
pensamos nosotros. Entonces se trata de una iniciativa estrategica que tiene rafces comerciales, 
pero tambien tiene rafces sociales y humanas para tratar de impulsar nuestro turismo y parte de 
eso es Mexico. El hecho de que el ano pasado otorgamos 2 millones de visados a ciudadanos 
mexicanos para que vinieran a este pais, cosa que no habfamos hecho en otros anos refleja la 
importancia que le ponemos al turismo de Mexico y de otros pafses. 

PETER VELASCO: Cambiando un poco, Isabel de CNN pregunta: ^a quien apoyara Estados 
Unidos para encabezar la OMC? 

JOSE FERNANDEZ: Al mejor candidate En estos momentos creo que hay siete o ocho 
candidates. Muchos de ellos han venido a vernos aquf en Washington y estan haciendo las 
rondas por varios pafses, pero en estos momentos no tenemos, y esto lo digo de manera muy 
transparente, no tenemos una opinion sobre cual es el mejor. Hay un periodo, como ustedes 
saben, de un par de meses en el cual los posibles candidates, los candidates van a muchos pafses, 
hablan de la mision que tienen para la OMC y lo que quieren hacer, y piden apoyo. Estamos en 
el medio de eso, como dije hemos recibido, creo que son tres o cuatro candidates. No los hemos 
visto todos, e internamente nuestro gobierno, nuestra agencia no hemos arribado a una position. 

PETER VELASCO: Y Monica Delgado de Notimex nos pregunta: ^cuales son las expectativas 
del comercio bilateral en la nueva administration del presidente Obama y cuando ya se habla de 
una reforma migratoria? 

JOSE FERNANDEZ: La parte migratoria ya la hablamos, la parte de nuestro comercio, hace 
dos anos en el 2009 sin me recuerdo, 2010 perdon, el presidente Obama lanzo la National Export 
Initiative y a National Export Initiative, la iniciativa nacional de exportaciones habla de, o nos 
ordena, nos pide a todos los que estamos en el gobierno norteamericano que dupliquemos las 
exportaciones norteamericanas en los proximos cinco anos, o sea del 2010 al 2015 y que lo 
hagamos de manera en que se puedan crear 2 millones mas de puestos de empleo en este pais. Lo 
primero dos anos y medio nos ha ido muy bien. No tengo las ultimas cifras pero seguimos 
cumpliendo las metas para poder llegar a esa duplication y lo hacemos por un par de razones: 
primero, porque en los Estados Unidos solamente hay 1% de nuestras empresas exportan, 
duplicarlas o sea ir del 1% al 2% es algo importante y no deberfa ser muy diffcil. Y si lo 
podemos hacer, y esta es la segunda razon, vamos a crear el tipo de empleo que queremos crear 
porque los puestos de empleo, de exportaciones son mejores remunerados que el tipo de empleo 
normal y corriente de productos que no se exportan, entonces queremos, le hemos puesto gran 
entasis a las exportaciones en los Estados Unidos, y lo vamos a seguir haciendo. 



PETER VELASCO: Silvia del periodico Reforma pregunta: ^como hacer frente al tema del 
lavado del dinero? Sabemos que hay bancos estadounidenses involucrados y ^que medidas se 
estan tomando para eso? 

JOSE FERNANDEZ: Bueno, hay muchas medidas. Tenemos varios acuerdos internacionales, 
tenemos mucha cooperacion con muchos pafses y es un tema que nuestro Departamento de 
Justicia sigue persiguiendo. En lavado de dinero es un cancer que permite la criminalidad. Y 
entonces, ya sea por el trafico de armas, por el trafico de drogas es importantfsimo que podamos 
cortar esa fuente de fondos ilfcitos. Entonces, de hecho, con Mexico hemos trabajado mucho en 
ese tema. 

PETER VELASCO: Victor Palacios de Tele Azteca dice: ^que opina de que Estados Unidos no 
cumplio algunos de los terminos del TLC como el de transporte de carga pesada, y que garantfas 
hay de que no vuelva a incumplir? 

JOSE FERNANDEZ: Bueno, el TLC ha sido un exito. No todos los acuerdos, nosotros los 
diplomaticos no tendrfamos puestos de empleo si todos los tratados se cumplieran al 100%. 
Entonces siempre hay diferencias, siempre hay temas que hay que limar. Pero si se ha cumplido 
en su gran mayorfa, y tambien no solamente se ha cumplido, sino que tambien se ha tenido exito. 
El TLC tiene maneras de resolver disputas. Pero de nuevo si vemos lo que se ha hecho en el 
campo de camiones, del transporte de camiones, es algo que los dos paises se pusieron de 
acuerdo para elaborar un proyecto, para elaborar una manera de resolver un tema que se 
convirtio y que por muchos anos no fue resuelto entre los paises. Entonces yo creo que las 
garantfas es lo que hemos hecho. Si uno mira a lo que ambos paises han hecho para cumplir con 
el TLC y lo que se ha hecho para que un pais lo cumpla cuando existe una violation de ese 
acuerdo, yo creo que esa es la mejor garantfa que podemos tener. 

PETER VELASCO: Alejandra Mendoza pregunta: respecto a los proyectos de energfa que 
menciono hace un momento, ^en que consisten y en que estado se realizaran, y sera en este ano? 

JOSE FERNANDEZ: Bueno, tenemos varios proyectos. Estamos colaborando en Mexico en 
proyectos de energfa renovable eolicos, o sea a viento, en crear un mercado de energfa renovable 
bilateral. Tenemos tambien un programa que se llama en ingles el Unconventional Gas Technical 
Engagement Program, que es una manera muy formal de decir un programa para encontrar 
soluciones tecnicas a nuestras necesidades de gas. Tambien tenemos un acuerdo que firmamos 
hace poco que se llama Energy and Climate Partnership of the Americas, asociacion de energfa y 
clima de las Americas, en el cual compartimos la experiencia y ademas los conocimientos 
tecnicos que tenemos en campos de energfa renovable. Tambien tenemos una coalition de 
energfa, lo que llamamos energfa limpia en el cual hemos puesto casi cerca de 70 millones de 
dolares, y tenemos muchos programas, porque hay mucho que hacer en el campo de energfa 
renovable y lo que queremos hacer despues de esta reunion que tuvimos en Mexico, es buscar la 
manera de agilizar, de impulsar esos proyectos aun mas. 



PETER VELASCO: Bueno, y la ultima pregunta nos viene de Christian Lopez, nos pregunta: 
dentro de las acciones, ^existira algun programa o estrategia para apoyar a las PYMES? 

JOSE FERNANDEZ: Muy buena pregunta, y me alegro que esta haya sido la ultima pregunta, 
porque es un tema que vale la pena resaltar. En nuestro viaje a Mexico, nos reunimos con 
instituto que ha creado el presidente Pena Nieto, un instituto nuevo que se llama el Instituto para 
el Emprendedurismo, y es buscar la manera de fomentar la creacion de pequenas y medianas 
empresas en Mexico. En Estados Unidos la pequena y mediana empresa es la mayor fuente de 
empleos, de nuevos empleos en los ultimos cinco anos. En Mexico tambien hay muchas 
pequenas y medianas empresas que tambien quieren crecer, buscar la manera de formalizarse, 
recibir financiamiento, recibir conocimientos tecnicos para poder crecer. Nosotros aquf en el 
Departamento de Estado hemos establecido varios programas para fomentar lo que se llama en 
ingles Entrepreneurship, Emprendedurismo. Y lo hemos hecho, yo personalmente he trabajado 
mucho en el norte de Africa; lo hemos hecho en Turqufa, hemos trabajado en muchos pafses del 
mundo. Y probablemente uno de los proyectos que en mi opinion, podemos comenzar a cooperar 
mas rapidamente con Mexico, es buscar la manera de colaborar en el fomento de la pequena y 
mediana empresa y del emprendedurismo. Hay muchos jovenes, y me reunf con un grupo de 
jovenes en la ciudad de Mexico, en mi viaje, que estan interesados en crear nuevas empresas, que 
quieren tener acceso a tecnologfa que les permita crear nuevas compafuas. Y eso es algo que 
podemos hacer, y que vamos hacer ya. Es un tema en el cual no vamos a tener que estar mucho 
tiempo trabajando en ello, porque ya en los Estados Unidos, en nuestro gobierno hemos 
colaborado con muchos otros paises. Y se trata de buscar la manera usar lo que hemos hecho en 
otros lugares para ayudar a las pequenas y medianas empresas en Mexico a hacerlo. Es lo que 
quiere hacer todo gobierno, es crear empleos y crear riquezas para que sus ciudadanos vivan 
mejor. 

PETER VELASCO: Bueno, pues esto es todo el tiempo que tenemos hoy. Gracias por sus 
preguntas, y muchas gracias al senor Fernandez por estar con nosotros hoy. Tendremos un enlace 
con el audio y el video de la charla de hoy para su uso un poco despues de la conclusion de este 
programa. Les recuerdo que si quieren la ultima information sobre el Departamento de Estado 
nos pueden seguir a traves de Twitter, siguiendo @statedept, y tambien @usaenespanol. Si 
quieren seguir a nuestros asuntos economicos nos pueden seguir tambien a traves de Twitter en 
la direccion @econengage o en Facebook en la direccion Facebook.com/econbizengage. 
Esperamos del nuevo poder dialogar con ustedes en el futuro y les deseamos un feliz dfa. 
Muchas gracias. 



